SV

Mehr als 30 Jahre erfolgreich etabliert, ist die SIV.AG heute
einer der fuhrenden ganzheitlichen Losungsanbieter fur
die deutsche und internationale Energie- und Wasser-
wirtschaft. Bundesweit vertrauen tber 300 sowohl privat-
wirtschaftlich organisierte als auch offentlich-rechtliche
Versorgungsunternehmen der flexibel erweiterbaren und
webfahigen ERP Software Suite kVASy®. Zu den Anwendern
der Applikation gehoren Stadtwerke, Energievertreiber,
Netzbetreiber, MSB, Zweckverbande und Regionalver-
sorger aller GroBenordnungen — mit bis weit Gber eine
Million Zahler. kVASy® ist eine der innovativsten business-
orientierten Branchenlosungen. Sie bildet alle Geschafts-
prozesse moderner Versorgungsunternehmen durchgan-
gig ab - mit einem Hochstmal an Automatisierung und
Prozessintegration.

FUR RUCKFRAGEN STEHT IHNEN UNSER
SALESTEAM GERN ZUR VERFUGUNG:

www.siv.de/ansprechpartner (>
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KVASYy® POWER SALES

Um Neukunden zu gewinnen, aber auch Bestandskun-
den zu halten, bedarf es einer flexiblen Produkt- und
Preisgestaltung. Mit kVASy® Power Sales optimieren Sie
die Vertrage lhrer Kunden und bringen neue Produkte
in nur einer Stunde von der Idee in den Markt - bei
hochster Preisflexibilitat, kurzen Implementierungszei-
ten und bei gleichzeitig reduzierten Prozesskosten.

kVASy® Power Sales ist die Losung fur den deutsch-
landweiten Energievertrieb von der Produktabbildung
tber das Vertragsmanagement bis hin zur Abrechnung,
der Nebenbuchhaltung, dem Zahlungsverkehr und dem
Forderungsmanagement.

Nutzen Sie unser komplettes Losungsportfolio ohne
grofRen Einfuihrungsaufwand und aus einer Hand auch
als Prozessdienstleistung oder aus der Cloud.

kVASy® Power Sales: Fur Ihren schnellen Erfolg im
Markt, eine starkere Kundenbindung und zur nachhalti-
gen Sicherung lhrer Profitabilitat!

IHRE MEHRWERTE

Vollautomatisierter Prozess fur die
Kundengewinnung durch Anbindung lhrer
Portallosungen oder Vertriebspartner

Dedizierte Vertriebskanalsteuerung:
Prazisierung der Preisstellungen und Angebote
je Vertriebskanal

Systemgestutzte KundenbindungsmaRnahmen,
z. B. Up- und Cross-Selling, von der Angebots-
generierung bis zum Rucklauf
(deckungsbeitragsoptimiert)

Automatisierte Kundenruckgewinnung
nach Kundigung

Kundensegmentierung zur Steuerung
Ihrer Geschaftsprozesse

Prozesse

PRODUKT
DEFINIEREN

PREISE & BONI

BILDEN UND
VERWALTEN

kVASy® Power Sales
in nur 2 Wochen
einsatzbereit!

Alternativ und ergan-
zend als Prozessdienst-
leistung (BPO, BSP), als
Inhouselosung oder
aus der Cloud. Spre-
chen Sie uns an und
erfahren Sie mehr Uber
unsere bedarfsgerech-
ten Nutzungsszenarien!

Schnell. Flexibel.
Punktgenau.
Systemunabhangig.

- Integrierte Tari-
flerungslosung sowie
automatisierte An-
bindung an externe
Tarifierungslosungen

- Customer Care
- Vertragsmanagement

- Kennzahlensysteme
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PREISAN-
PASSUNGEN
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Wir passen unser

Nutzungsmodell
lhren Wiinschen an.

- Keine Anderung lhrer
etablierten Software-
landschaft durch
einfache Integration
uber Webservices

- Leichte Einstiegs-
und Testmoglich-
keiten

- Schnittstellen zur
Bonitatsprufung

- Schnittstellen zu
Ihrem Archivsystem
und OMS (Einzel- und
Massenprozesse)

PRODUKTMANAGEMENT

SLP-PRODUKTE

SLP-PREISKALKULATION

RLM-PRODUKTE

DYNAMISCHE TARIFE

VERTRAGSMANAGEMENT

SLP-NEUKUNDENANGEBOTE

SLP-PREISANPASSUNG

WIN-BACK ANGEBOTE

VERTRIEBSPARTNER

VERTRIEBSPARTNERPORTAL

PROVISIONSABRECHNUNG

CUSTOMER SERVICE
NEUKUNDENPORTAL
BESTANDSKUNDENPORTAL
VERGLEICHSPORTALE
UMZUGSSERVICE
BESCHWERDEMANAGEMENT

KUNDENSEGMENTIERUNG

RLM-/BUNDELKUNDEN VERTRAGSANGEBOTE

UP- UND CROSS-SELLING ANGEBOTE

BESCHAFFUNG
PROGNOSE
BILANZABGLEICH
ANBINDUNG

PORTFOLIO- UND FAHRPLANMANAGEMENT




